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Persatoean
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Kenapa‘'Harus
Bakmi Jawa Pepsatoean

Pionir Kemitraan BakmiJawa Pertamadilndonesia

Perjalanan dan pengalaman kami di industri FnB disertai dengan

perkembangan bisnis dan inovasi dari produk yang selalu
konsisten dilakukan menjadikan Bakmi Jawa persatoean bisa

bersaing.

BakmiJawadengancitarasakhas

Sejak awal berdirinya Bakmi Jawa Persatoean, kami selalu
konsisten dengan pengembangan bisnis khususnya bakmi jawa
sebagai produk utama. Itulah yang menjadikan kami
berpengalaman dalam menyajikan produk bakmi jowa yang

berkualitas.
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Kuliner/,dengan rasa khas.

Bakmi'Jawa jadi makanan]khas/nusantaralbagi/oranglindonesia

Lezat/dan mudah dibuat.
BakmilJawalmudahldibuat,{dengan]reseplanti/gaqz
Harga murah.

Dengan harga murah tapi kualitas tidak murahan,
B8akmiJawa banyak digemari.

Dengan/bahaniberkualitas.
Terbuat dari bahanpilihan/dengan]ku:




KEUNGGULAN SISTEMIKEMITRAAN

Keuntungan 100 %

Keuntunga J*

free royalti &
ti9ak 50g Fe franchise fFee

Biaya investasi rendah support mitrs

Biaya investasi yang, (endah modal dan
keuntungan relatif,iebih’cepat

\

. ) — @ support management
Memberikan solusi bagi mitra

Memberikan pendamplngaggan konsultasn bagu mitra
agar, gar,dapat membantu dalam kendala waktu'r maupun

Minimalisir biaya logistik & HPP

Mitra’dapat mengurangi biaya logistik & 'HPP
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Hubungi kontak

tim marketing kami

Pen Setting,ruko, atau
((nama'dan kota asal) M (product knowledge tempat jualan)
dan test food)

Isi data Formulir
kemitraan Paket

dikirim (booth'dan
perlengkapan)
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Varian Rasa

a4 "
Bakmliawa Persatoean

- Bakmi Goreng Ayam/ Sapi - Sate uritan

- Bakmi Godog Ayam/ Sapi - Sate Ati Ampela
- Tjapjae - Sate Telur Muda
- Nasi Goreng Ayam/ Sapi

- Nasi Rebus

- Magelangan Ayam/Sapi

- Krengsengan Ayam
- Krengsengan Sapi




Gabung sekarang

PaketiBakmifJawal

Gerobak bakmi jawa premium
Peralatan lengkap

Bahan baku awal

Sarana promosi

Packaging
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Seragam karyawan



PAKET 10.9 JUTA

Modal Awal

Biaya Paket Rp 10.900.000
Total Modal Rp 10.900.000
(Belum termasuk uang perputaran Bahan Baku, Gaji Pegawai & Sewa Tempat)
Skenario Penjualan (Per Bulan)

Sepi Sedang Rama
Rata-rata Penjualan Per Hari (Porsi) 30 40 6!
Rata-rata Nominal Transaksi Per Porsi 15000 15000 15000
Jumlah Hari Dalam Sebulan (Hari) 30 30 3
Total Pendapatan Per Bulan (Rupiah) Rp 13.500.000 Rp 18.000.000 Rp 27.000.000
Harga Pokok Penjualan 59 % (Rupiah) Rp 7.965.000 Rp 10.620.000 Rp 15.930.000
Profit Kotor (Rupiah) Rp 5.535.000 Rp 7.380.000 Rp 11.070.000
Biaya Operasional (Per Bulan)
Gaji Karyawan (2.000.000 per orang) Rp 2.000.000 Rp 2.000.000 Rp 2.000.000
Sewa Tempat Rp 1.000.000 Rp 1.000.000 Rp 1.000.000
Listrik Rp 350.000 Rp 350.000 Rp 350.000
Internet Rp 150.000 Rp 150.000 Rp 150.000
Lain-lain Rp 550.000 Rp 550.000 Rp 550.000
Total Biaya Operasional Rp 4.050.000 Rp 4.050.000 Rp 4.050.000
Profit Bersih (Rupiah) Rp 1.485.000 Rp 3.330.000 Rp 7.020.000
Balik Modal (Bulan) 7 3 p







	Page 1
	Page 2
	Page 3
	Page 4
	Page 5
	Page 6
	Page 7
	Page 8
	Page 9
	Page 10

